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COMUNIDAD VALENCIANA

Dacsa busca saltar fuera de
Europa para seguir creciendo

ALIMENTACION/ Tras crecer con la compra de molinos de arroz y maiz en mercados
maduros como Francia y Reino Unido quiere instalarse en mercados emergentes.

A.C.A.Valencia

Una de las grandes multina-
cionales valencianas del sec-
tor alimentario, Maicerias Es-
pafiolas, no se conforma con
haber multiplicado por cinco
su tamafio gracias a las com-
pras en Europa. El grupo fa-
miliar valenciano conocido
por su marca Dacsa quiere es-
quivar el estancamiento del
consumo en los mercados
mas maduros de Europa Oc-
cidental en los que est ahora
presente saliendo mas alla de
estazona geografica.

Segtin explico el director
general de Dacsa, Rafael
Obiol, el grupo de Almassera
se estd planteando dos vias de
crecimiento. Una de ellas es
salir “fuera de Europa Occi-
dental buscando mercados
emergentes con mayores in-
crementos de consumo”.

Tras una década en que el
grupo valenciano ha adquiri-
do hasta siete molinos de
arroz y maiz, en palabras de
Obiol ha conseguido conver-
tirse en el “lider europeo de
cereales de desayuno”. Sin
embargo, en su ultimo ejerci-
cio Dacsa ya percibi la ma-
durez de sus principales mer-
cados e incluso sufri6 un des-
censo de las ventas consolida-
das del 8%, hasta 364 millones
de euros, y también se tradujo
en una menor rentabilidad,
con un beneficio neto de 3,17
millones.

Obiol, que ayer participd en
la jornada Comunidad Valen-
ciana 2020 organizada por
APD, AVE y PWC en Valen-
cia, dijo que incluso en Euro-
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Del Brexit y las elecciones al ‘big data’

La preocupacion por el Brexit fue uno de los protagonistas
de la jornada Comunidad Valenciana 2020, que clausuré el
vicepresidente del Grupo OHL y exministro de Exteriores,
Josep Piqué. El ejecutivo se mostré contrario a la salida, pero
quiso quitar dramatismo a los efectos econémicos. “No
necesariamente supondria volver aimponer aranceles,
porque histéricamente la vision britanica de Europa es como
zona de libre comercio, lo que siempre han rechazado es
Europa como proyecto politico’”. Incluso considera que puede
crear “de la necesidad una oportunidad” para una Europa
que no esté condenada a la velocidad “que quiere el mas
lento’: Sobre las elecciones, vaticiné que si hay sorpasso
—Podemos supera al PSOE- gobernara el PP en minoriay
que si no es asi habra un gobierno de izquierdas. Mas en
clave empresarial, la digitalizacion fue otro de los referentes.
“Si no utilizamos el big data estamos muertos’, asevero.

paexiste un exceso de capaci-
dad en su sector que se ha in-
tentado compensar vendien-
do lo producido en el conti-

nente a otros mercados mar-
ginales donde la rentabilidad
es muy dificil.

El directivo de Dacsa sefia-

La otra via con la que
quiere crecer es con
productos mas
enfocados al sector
de la nutricion

16 que el gran reto del grupo
es “consolidar el crecimiento
cuando ha sido tan grande en
los aflos anteriores”.

Para ello también apunt6 la
otra via de desarrollo por la
que apuesta el grupo, en este
caso para crecer precisamen-
te en los mercados europeos
mas consolidados. “En Euro-
pa Occidental la tendencia en
el sector es ir a alimentos na-
turales, hay més interés en la
nutricion”, comenté y afiadid
que su reto ahora es posicio-
narse mas en ese ambito para
lograr un valor afiadido frente
alaalimentacion en generl.

Obiol, que también trabajo
durante una década en la filial
espafiola de Roquette que tie-
ne su factoria en Benifaié (Va-
lencia), apuntd en la mesa re-
donda que “lo mas dificil es
convencer ala gente delaem-
presa que el negocio ha cam-
biado” en un sector como el
agroalimentario, que “es muy
clésico”.

El grupo posee ademas de
su sede en Almassera una
planta en Alcald de Guadaira
(Sevilla). También es duefio
de uno de los mayores moli-
nos ubicados en Seathford
(Reino Unido) y posee plantas
en Estrasburgo (Francia) y en
Polonia.

Montoro pide intereses extra por la multa de
Bruselas y exige “medidas de correcciéon”

J.B./Agencias. \alencia

La tension financiera entre la
Generalitat Valenciana y el
Ministerio de Hacienda se
dispara, precisamente a me-
dida que se acercan las elec-
ciones del 26-J. El Ministerio
de Hacienda ha remitido una
carta a la presidencia de la
Generalitat en la que le recla-
ma costes extra por lasancion
de la Unién Europea por el
déficit. Ademas, la Conselle-
ria de Hacienda ha recibido
otra en que le comunica la
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“adopcion de medidas de co-
rreccion” por superar el plazo
medio de pago a proveedores,
olo que es lo mismo, le impo-
ne acuerdos de no disponibi-
lidad de gasto y la necesidad
de que el Estado autorice to-
das las operaciones de deuda

El Ministerio alega
que se supera el
plazo medio de pago
a proveedores para
estas medidas

alargo plazo del Gobierno va-
lenciano.

En el caso de la multa,
anunciada a principios de
2015, fue impuesta por las au-
toridades comunitarias al
considerar que la Generalitat
habia manipulado el déficit
en 2011y 2012. El desfase se
refiere sobre todo a facturas
no reconocidas en sanidad
~facturas en el cajon- que se
abonaban sin crédito presu-
puestario.

La misiva explica que la

Generalitat debe pagar 57.567
euros por costes financieros
generados entre el 28 de ene-
ro —fecha en que el Gobierno
pago alaUE-y el 4 de marzo,
cuando se aprobo repercutir-
loalaautonomia.

Ademas, como la Generali-
tat todavia no ha pagado esas
cantidades, la carta sefiala
que se deben pagar otros
104.244 euros por intereses
devengados del 4 de marzo al
final del plazo de pago volun-
tario, el 10 de mayo.

Segura se instalara
en el norte de China
con un socio local

A.C.A.Valencia

Una de las empresas histori-
cas valencianas del sector de
laautomocion, Grupo Segura,
espera cerrar antes de final de
afio su desembarco en China.
El presidente del grupo de es-
tampacion, Francisco Segura,
apuntd ayer que ya ha alcan-
zado un preacuerdo con un
socio chino para instalar una
Jjoint venture en una zona del
norte del pais.

Seguin explico Segura, lain-
tencion del grupo familiar es
producir para los mismos
clientes que ya tiene en Euro-
pa, como Ford y Volvo —cuyo
duefio es una empresa chi-
na-. Pese a las malas expe-
riencias de otras empresas va-
lencianas que se instalaron en
ese pais, después de tres afios
viajando al pais considera que
no tiene por qué haber mas
riesgos en China. “Ellos quie-
ren nuestra tecnologia pero
para nosotros no supone nin-
gan problema, porque el
cliente sigue siendo nuestro”,
explico.

De esta forma espera cul-
minar su desembarco en el
continente asiatico. EXPAN-
SION ya publicé en 2013 que
el grupo valenciano estaba es-
tudiando cémo introducirse
tanto en Asia como en Nor-

El proveedor de
automovil proyecta
duplicar su planta en
Hungria con 10
millones de inversion

teamérica, tras haber consoli-
dado su factoria en Hungria,
donde se instalé por su ubica-
cacion en el centro de Europa
para logistica y lleva ya casi
unadécada.

Precisamente el grupo fa-
miliar estd ultimando el pro-
yecto para casi duplicar su
planta htingara, con cerca de
diez millones de euros de in-
version. “Estamos a punto de
tomar la decision en el conse-
jo familiar”.

Segura, que considera que
las empresas valencianas “ne-
cesitamos crecer en tamafio”,
también apunt6 que espera
instalarse en México entre
2017 y 2018 “porque se esta
convirtiendo en el fabricante
de Estados Unidos”.

El grupo especializado en
estampacion alcanzd una ci-
fra de negocio consolidada de
112 millones de euros y espera
crecimientos del 20%. Ade-
mas de Ford y Volvo también
realiza trabajos para Merce-
desy BMW.

Crean la oficina para
inversion extranjera

Expansion. Valencia
El conseller de Economia,
Rafael Climent, anunci6 ayer
que su departamento esta tra-
bajando en la elaboracion del
anteproyecto de ley que regu-
le la creacién del Valencian
Investment Desk (VID), co-
mo “oficinade coordinacién e
impulso de proyectos empre-
sariales que favorezca la in-
version tanto local, nacional
como extranjeray la creacion
de empleo en nuestraregion”.
Esta oficina asesorar3, tra-
mitara y realizard el segui-
miento de aquellos proyectos
de inversién que cumplan
con una serie de requisitos
preestablecidos en materia de
inversion, creacion de em-
pleo y desarrollo econémico
de la Comunidad Valenciana.
El conseller apuntd que
uno de los escollos con que se
encuentran los inversores,
cuando vienen a la comuni-

dad son las trabas de las dife-
rentes administraciones y el
excesivo plazo para la puesta
en marcha de sus proyectos
de inversién. “Hay que evitar
que los proyectos de inver-
sion se pierdan por la falta de
cooperacion y por los excesi-
vos tramites burocraticos im-
puestos por la propia admi-
nistracion regional”, afirmo.

Conlanuevaoficina se pre-
vé contar con una ventanilla
Unica que agilice los procesos
de tramitacion, ademas de
proporcionar asesoramiento,
de manera que se pueda acor-
tar el tiempoy reducir el coste
de los potenciales inversores
internacionales en laregion.

La oficina contara con un
comité técnico de inversion,
con representantes de las
consellerias con competen-
cias en empleo, medio am-
biente, urbanismo e industria,
entre otras.



